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IMNT relie les ressources naturelles aux marchés mondiaux à travers des relations commerciales établies, une exécution rigoureuse et des pratiques d'approvisionnement 
responsables.

La façon dont nous menons nos affaires fait partie intégrante des transactions que nous réalisons. Nos décisions affectent les contreparties, fournisseurs, partenaires logistiques, 
communautés et autres parties prenantes tout au long de la chaîne de valeur.

Nos activités sont menées avec intégrité, transparence, responsabilité, discipline et respect.

Ces principes régissent la façon dont nous évaluons les opportunités, sélectionnons nos partenaires commerciaux, gérons les risques et tenons nos engagements - de 
l'évaluation d'une ressource à l'origine et de la structuration d'une transaction à la gestion des contreparties et à la livraison des matières premières sur les marchés mondiaux.

Ce Code de Conduite établit les normes qui s'appliquent à toute personne agissant au nom d'IMNT. Il fournit un cadre commun pour le sourcing responsable, l'intégrité 
commerciale, les droits humains, la sécurité, la conformité et une prise de décision rigoureuse.

La performance commerciale et la conduite responsable ne sont pas des objectifs concurrents. Ensemble, elles constituent le fondement d'une activité de trading résiliente et 
durable.

Chaque personne agissant pour IMNT est responsable du respect de ces normes, doit signaler toute préoccupation lorsque quelque chose ne va pas et demander conseil lorsque 
la marche à suivre n'est pas claire.

Notre réputation se construit à travers des décisions cohérentes et une exécution rigoureuse. 

Sourcer de manière responsable. Négocier en toute transparence. Livrer avec intégrité.  " 

                    La Direction IMNT
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Le Standard IMNT.



Conçu pour être lu, utilisé et consulté.
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Un standard de référence pour un commerce responsable

IMNT /

Ce Code s'applique conjointement au droit applicable, aux politiques d'IMNT et aux procédures propres à chaque 
transaction.
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Pourquoi nous négocions compte autant que comment nous 
négocions.
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Objet & Valeurs

IMNT / 01

IMNT relie les ressources naturelles aux marchés mondiaux.

Notre rôle comporte des responsabilités qui dépassent la transaction elle-même. 
Les ressources que nous négocions proviennent de lieux, de communautés et de 
chaînes d'approvisionnement qui relient producteurs, fournisseurs, partenaires 
logistiques et clients par-delà les frontières.

Nous cherchons à mener nos activités avec intégrité, transparence, 
responsabilité et discipline, en bâtissant des relations et des transactions 
capables de résister à un examen approfondi dans le temps.

NOS VALEURS

Intégrité : Dire la vérité. Tenir ses engagements. Ne 
pas dissimuler de faits importants.

Transparence : Communiquer clairement. Tenir des 
registres exacts et fiables.

Responsabilité : Prendre en compte les personnes, 
communautés et environnements liés à nos 
activités.

Discipline : Vérifier avant de s'engager. La pression 
commerciale ne doit jamais prendre le pas sur les 
contrôles appropriés.

Respect : Traiter les personnes, contreparties et 
partenaires commerciaux avec équité et 
professionnalisme.

Valeur à Long Terme : Bâtir des relations et des 
transactions sur des bases capables de résister à un 
examen approfondi dans le temps.



Chacun a un rôle à jouer.
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Champ d'Application & Responsabilités

IMNT / 02

Ce Code s'applique aux administrateurs, employés et autres personnes agissant 
au nom d'IMNT, sous réserve de leur relation contractuelle et du droit applicable.

Les normes pertinentes décrites dans ce Code s'appliquent aux partenaires 
commerciaux lorsqu'elles sont intégrées dans des accords contractuels ou 
commerciaux.

TOUS

• Agissent légalement et de manière éthique.
• Respectent les procédures applicables d'IMNT.
• Signalent les préoccupations importantes.
• Protègent les informations confidentielles et les 

actifs de l'entreprise.
• Coopèrent avec les revues et enquêtes 

appropriées.

DIRECTION

La direction est chargée de définir les attentes, de 
soutenir les contrôles appropriés et de s'assurer que 
les préoccupations importantes puissent être 
remontées.

PARTENAIRES COMMERCIAUX

Les fournisseurs, contreparties, agents et autres 
partenaires concernés sont tenus de mener leurs 
activités légalement, de manière responsable et 
transparente.
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Le Test d'Intégrité.

Prise de Décision

IMNT / 03

Lorsqu'une décision n'est pas claire, marquez une pause avant de vous engager.

01  LÉGAL  L'action proposée est-elle autorisée par le droit applicable ?

02  EXACT  Les faits matériels sont-ils étayés par des preuves fiables ?

03  ÉQUITABLE Existe-t-il un conflit non divulgué, un avantage indu ou un traitement inéquitable ?

04  TRAÇABLE La décision et les preuves qui la soutiennent pourraient-elles être reconstituées 
  ultérieurement ?

05  DÉFENDABLE Serions-nous à l'aise d'expliquer cette décision à la direction, à une  
   contrepartie, à un régulateur ou au public ?

EN CAS DE DOUTE

• Ne cachez pas le doute.
• Suspendez la transaction si nécessaire.
• Documentez la préoccupation.
• Demandez conseil.
• Alertez la hiérarchie si nécessaire.
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Signalez tôt vos préoccupations.

Signalement

IMNT / 04

Signaler une préoccupation fait partie d'une gestion responsable des risques.

IMNT maintient un dispositif approprié de signalement et d'escalade permettant de 
faire remonter des préoccupations de bonne foi.

Les signalements sont traités de manière appropriée et, dans la mesure permise par le 
droit applicable, la confidentialité est respectée.

Les signalements de bonne foi sont protégés contre les représailles.

LES PRÉOCCUPATIONS PEUVENT CONCERNER

• La corruption
• La fraude ou de faux documents
• Les sanctions ou restrictions commerciales
• Des pratiques dangereuses
• Les risques liés aux droits humains
• Des préoccupations de sourcing responsable
• Des conflits d'intérêts
• Des risques de criminalité financière
• D'autres comportements suspects
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Savoir avec qui nous travaillons.
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Partenaires Commerciaux

IMNT / 05

Avant d'engager ou d'étendre significativement une relation, les vérifications 
appropriées couvrent :

IDENTITÉ    Qui est la contrepartie ?

PROPRIÉTÉ    Qui la détient ou la contrôle ?

AUTORITÉ    Qui est habilité à agir ?

CAPACITÉ    La contrepartie peut-elle raisonnablement remplir ses 
     obligations ?

ORIGINE & SOURCING  D'où provient la ressource ?

RISQUE    Existe-t-il des risques liés aux sanctions, à la criminalité 
     financière, aux droits humains ou à l'environnement ?
     Les relations à risque élevé font l'objet d'une diligence 
     renforcée et d'une validation par la direction.

IMNT travaille avec des contreparties et partenaires 
commerciaux qui opèrent légalement, de manière 
transparente et responsable.
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Sourcer. Vérifier. Structurer. Livrer.
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Sourcing Responsable

IMNT / 06

Le sourcing responsable commence par comprendre d'où provient une ressource 
et comment elle circule dans la chaîne d'approvisionnement.

01 SOURCER  Comprendre le producteur, l'origine, la ressource et la 
   chaîne d'approvisionnement proposée.

02 VÉRIFIER  Évaluer l'identité, la propriété, la qualité, l'origine et la 
   documentation pertinente.

03 STRUCTURER  Établir les conditions commerciales, approbations et 
    contrôles de risque appropriés.
04 LIVRER   Maintenir une logistique, des douanes et des registres de 

   transaction appropriés.

Lorsque des risques sont identifiés, IMNT les évalue 
et les traite au moyen de mesures appropriées de 
prévention, d'atténuation ou de remédiation avant 
de poursuivre.

Les ressources, juridictions, contreparties ou 
chaînes d'approvisionnement à risque élevé peuvent 
nécessiter une diligence raisonnable renforcée.

Une opportunité commerciale ne supprime pas la 
nécessité d'une diligence raisonnable.
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Le respect des personnes.

Droits Humains

IMNT / 07

IMNT ne soutient ni ne participe sciemment à :

• Le travail forcé
• Le travail des enfants
• La traite des êtres humains
• Des formes graves d'exploitation
• D'autres violations graves des droits humains

Lorsque le sourcing implique des producteurs artisanaux ou à petite échelle, les 
risques pertinents peuvent inclure :

• Les conditions de travail
• La sécurité au travail
• L'exploitation
• La formalisation
• La traçabilité
• Les impacts sur les communautés

IMNT attend de ses partenaires commerciaux 
concernés qu'ils respectent les exigences 
applicables en matière de droits humains et qu'ils 
traitent les risques importants identifiés lors de la 
diligence raisonnable.

Les cadres internationaux pertinents peuvent inclure 
les Principes Directeurs des Nations Unies relatifs 
aux Entreprises et aux Droits de l'Homme et le 
guide de diligence raisonnable de l'OCDE 
applicable.
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La sécurité est une exigence.

Santé & Sécurité

IMNT / 08

Aucun objectif commercial ne justifie d'ignorer sciemment un risque de sécurité grave 
et non maîtrisé.

PRÉVENIR     Respecter les exigences applicables en matière de santé 
    et de sécurité et utiliser les mesures de protection 

     appropriées.

IDENTIFIER    Reconnaître les dangers pertinents pour l'activité, le site, 
    l'opération de transport ou l'environnement de travail.

ALERTER    Les risques graves ou non maîtrisés sont signalés 
     rapidement.

ARRÊTER SI NÉCESSAIRE Les activités présentant un risque immédiat et grave sont 
    suspendues jusqu'à évaluation et maîtrise du risque.

IMNT attend de ses sous-traitants, fournisseurs et 
partenaires opérationnels concernés qu'ils 
maintiennent des pratiques de sécurité appropriées 
dans leur périmètre de responsabilité.
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Le commerce responsable des ressources commence par la prise 
de conscience.
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Environnement

IMNT / 09

Les allégations environnementales formulées par IMNT ou ses partenaires sont exactes, 
étayées et proportionnées aux preuves disponibles.

TERRE & BIODIVERSITÉ Impacts potentiels sur les terres, habitats et écosystèmes.

EAU    Utilisation de l'eau, contamination et disponibilité.

DÉCHETS & POLLUTION Gestion des déchets, émissions et risques de pollution.

CLIMAT   Risques climatiques importants et considérations pertinentes 
   relatives aux émissions.

RÉHABILITATION   Crédibilité des pratiques de réhabilitation et de fermeture, le 
   cas échéant.

Les allégations environnementales formulées par 
IMNT ou ses partenaires doivent être exactes, 
étayées et proportionnées aux preuves disponibles.

Aucune certification, statut de durabilité ou 
allégation environnementale n'est présenté comme 
vérifié sans base valide.
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Qualité, documentation & traçabilité.
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Intégrité Commerciale

IMNT / 10

Dans le commerce de matières premières physiques, la documentation fait partie 
intégrante de l'intégrité du produit.

ORIGINE  L'origine déclarée peut-elle être justifiée ?

QUALITÉ  Les qualités, essais, spécifications ou autres informations de 
   qualité sont-ils étayés par des preuves appropriées ?

QUANTITÉ  Les poids, volumes et registres pertinents correspondent-ils ?

DOCUMENTS Les permis, documents d'expédition, registres douaniers et 
   documents contractuels sont-ils cohérents ?

ALLÉGATIONS Les déclarations de certification, sourcing responsable ou traçabilité 
  ont-elles été vérifiées ?

Les écarts importants sont examinés avant qu'une 
transaction ne se poursuive ou qu'une déclaration 
ne soit faite.

Si les preuves ne soutiennent pas l'allégation, ne 
faites pas l'allégation.
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Les ressources proviennent de lieux où vivent des personnes.

Communautés

IMNT / 11

IMNT reconnaît que les activités liées aux ressources naturelles peuvent affecter les 
communautés locales.

Lorsque cela est pertinent pour la transaction ou la chaîne d'approvisionnement, la 
diligence raisonnable peut prendre en compte :

• Les impacts sur les communautés
• Les exigences légales de consultation ou d'engagement
• L'accès aux terres et aux ressources
• L'emploi local
• Les conditions de travail
• Les mécanismes de recours
• Les risques sociaux plus larges

IMNT attend de ses partenaires de sourcing 
concernés qu'ils respectent le droit applicable et les 
intérêts légitimes des communautés.

À travers ses activités de développement affiliées, le 
Groupe soutient des initiatives pouvant inclure le 
logement social, les énergies renouvelables et la 
gestion des déchets.

Ce Code ne crée pas en lui-même d'engagement 
financier ni d'allocation à de telles initiatives.
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Connaître sa contrepartie.

KYC & KYB

IMNT / 12

Une transaction commence par savoir qui se trouve derrière elle.

IDENTITÉ   Raison sociale, immatriculation, adresse et représentants 
    autorisés.

PROPRIÉTÉ  Propriété et contrôle, y compris le bénéficiaire effectif lorsque 
   requis.

ACTIVITÉ   Nature de l'activité, capacité opérationnelle et aptitude à 
    réaliser la transaction proposée.

PAIEMENTS  Coordonnées bancaires, instructions de paiement et  
    implication de tiers.

SIGNAUX D'ALERTE Incohérences, structures inexpliquées ou informations non 
    vérifiables.

La diligence raisonnable est proportionnée au risque 
et actualisée lorsque les circonstances importantes 
changent.

Ne traitez pas une information incomplète comme 
une information vérifiée.
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Aucun avantage indu.
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Lutte Anti-Corruption

IMNT / 13

IMNT interdit la corruption et tout autre paiement ou avantage indu en lien avec 
ses activités, sous réserve du droit applicable. 

Nul agissant pour IMNT ne peut :

• Offrir ou promettre un avantage indu.
• Solliciter ou accepter un avantage indu.
• Autoriser un paiement indu.
• Recourir à un intermédiaire pour faire ce qu'il ne pourrait pas faire lui-même 

de manière appropriée.
• Dissimuler un paiement ou avantage indu.

CADEAUX & INVITATIONS : Les cadeaux et invitations 
sont licites, raisonnables, transparents et adaptés 
aux circonstances.

COMMISSIONS : Les commissions commerciales 
sont convenues de manière transparente, dûment 
documentées, commercialement raisonnables, liées 
à des services réels et versées via des canaux 
appropriés.

La pression commerciale ne justifie jamais la 
corruption.
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Divulguez tôt. Gérez objectivement.
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Conflits d'Intérêts

IMNT / 14

Un conflit peut survenir lorsque des intérêts personnels pourraient influencer, ou 
sembler raisonnablement influencer, une décision commerciale.

Les situations potentielles incluent :

• Les relations familiales ou personnelles proches
• Les activités extérieures
• Les intérêts de propriété
• Les intérêts financiers
• Les cadeaux ou invitations
• Les relations avec des fournisseurs ou contreparties
• Les activités extérieures interférant avec les responsabilités professionnelles

Un conflit ne constitue pas automatiquement une 
faute.

L'exigence est de l'identifier, de le divulguer et de le 
gérer de manière appropriée.

Lorsqu'un conflit pourrait compromettre l'objectivité 
d'une décision, les mesures de protection 
appropriées peuvent inclure une revue 
indépendante, une réaffectation ou l'approbation de 
la direction.
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L'exactitude est un contrôle.

Fraude & Registres

IMNT / 15

Les registres commerciaux d'IMNT doivent être exacts, complets et tenus 
conformément aux exigences applicables. 

Nul agissant pour IMNT ne peut sciemment :

• Créer de faux registres.
• Soumettre de fausses factures ou notes de frais.
• Altérer ou dissimuler des informations importantes.
• Falsifier des certificats, essais ou documents d'expédition.
• Déformer les quantités, prix ou conditions de transaction.
• Approuver des informations connues comme étant matériellement fausses.

Toute suspicion de fraude, de documentation falsifiée ou d'écart important doit être 
signalée rapidement.

LE PRINCIPE

Si le registre est significativement erroné, 
l'enregistrement de la transaction est compromis.

Des registres exacts protègent IMNT, ses 
contreparties et l'intégrité de la transaction.
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Filtrer avant de négocier.

Sanctions & Contrôles

IMNT / 16

Aucune échéance commerciale ne prime sur une restriction légale applicable.

CONTREPARTIES Entités, personnes, propriété et contrôle pertinents.

NAVIRES  Informations sur le navire et le voyage, le cas échéant.

DESTINATIONS Restrictions à l'importation, l'exportation, au transit et à la destination.

MARCHANDISES Restrictions, classifications et licences applicables.

LICENCES  Permis, documentation douanière et autorisations requises.

ESCALADE  Les correspondances potentielles sont suspendues et examinées selon le 
  processus approprié.

Les exigences en matière de sanctions et de 
contrôles commerciaux varient selon la juridiction et 
la transaction.

Lorsque la situation juridique n'est pas claire, 
obtenir un avis approprié avant de poursuivre.
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Suivre la transaction et les signaux d'alerte.
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LCB-FT & Criminalité Financière

IMNT / 17

IMNT reste vigilant face aux risques de criminalité financière pertinents pour ses 
activités et ses contreparties. 

Les signaux d'alerte potentiels incluent :

• Des paiements de tiers inexpliqués
• Des instructions de paiement inhabituelles
• Des demandes de paiement en espèces ou opaques
• Une structure de propriété complexe sans justification claire
• Des transactions dépourvues de finalité commerciale légitime apparente
• Des informations incohérentes sur l'entreprise, la banque ou la transaction
• Une urgence ou pression inhabituelle pour contourner les contrôles établis

Une opportunité commerciale ne justifie jamais une 
préoccupation non résolue de criminalité financière.

Signalez toute activité inhabituelle plutôt que de 
chercher à l'expliquer.

Les exigences légales et réglementaires applicables 
déterminent les contrôles appropriés pour chaque 
transaction et juridiction.
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Concurrencer loyalement. Négocier de manière responsable.
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Concurrence

IMNT / 18

IMNT concurrence à travers ses capacités commerciales légitimes, ses relations, 
ses connaissances et son exécution.

Ne pas accepter de :

• FIXER LES PRIX
• SE RÉPARTIR LES MARCHÉS OU LES CLIENTS
• TRUQUER LES APPELS D'OFFRES
• RESTREINDRE ILLÉGALEMENT L'OFFRE OU LA CONCURRENCE

Ne pas échanger ni divulguer d'informations commercialement sensibles lorsque 
cela pourrait créer un accord anticoncurrentiel illicite.

Cela peut inclure :

• Les prix
• Les marges
• Les volumes
• Les clients
• Les fournisseurs
• Les offres
• La stratégie commerciale future

Le personnel IMNT doit également se conformer au 
droit de la concurrence applicable à l'activité 
concernée.

En cas de doute, demandez conseil avant 
d'échanger des informations commercialement 
sensibles.
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Négocier de manière responsable. Agir avec intégrité.

Conduite de Marché

IMNT / 19

Le personnel IMNT doit respecter le droit applicable régissant la conduite de marché, la 
confidentialité et l'intégrité des transactions.

Ne pas utiliser ni divulguer de manière inappropriée des informations confidentielles ou 
commercialement sensibles.

Une attention particulière est portée aux informations concernant :

• Les prix
• Les volumes
• Les clients
• Les fournisseurs
• Les offres et appels d'offres
• Les contrats
• Les positions de marché
• La stratégie commerciale future

Les informations reçues dans le cadre d'une relation 
commerciale doivent être traitées de manière 
responsable et uniquement à des fins légitimes.

En cas de doute, demandez conseil avant d'utiliser 
ou de partager des informations de marché 
sensibles.
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Protéger l'information.

Données & Cybersécurité

IMNT / 20

VIE PRIVÉE   Utiliser les données personnelles uniquement à des fins  
    commerciales légitimes et conformément aux exigences  
    applicables.

CONFIDENTIALITÉ  Partager les informations commerciales confidentielles uniquement 
   avec des personnes autorisées ayant un besoin légitime d'en 

    connaître.

ACCÈS   Protéger les mots de passe, appareils, systèmes, identifiants et 
    autres contrôles d'accès.

SÉCURITÉ   Utiliser des mesures de sécurité raisonnables et adaptées à la 
    sensibilité de l'information et du système.

INCIDENTS   Tout incident cybernétique, perte de données, accès non autorisé 
   ou divulgation accidentelle suspecté est signalé rapidement via le 
   canal approprié.

L'information est un actif d'IMNT et une 
responsabilité.

La sécurité fait partie intégrante de l'intégrité 
commerciale.
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Protéger ce qui porte le nom IMNT.
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Actifs & Confidentialité

IMNT / 21

Les actifs d'IMNT comprennent :

• FONDS
• ÉQUIPEMENTS
• DOCUMENTS
• DONNÉES
• SYSTÈMES
• PROPRIÉTÉ INTELLECTUELLE
• INFORMATIONS CONFIDENTIELLES

Les actifs de l'entreprise sont utilisés de manière 
responsable et protégés contre toute utilisation 
abusive, perte, dommage ou accès non autorisé.

Les informations confidentielles ne doivent pas être 
divulguées ni utilisées en dehors de finalités 
commerciales légitimes.

Les informations relatives aux contreparties doivent 
être traitées conformément au droit applicable et 
aux obligations contractuelles.

La même norme s'applique aux informations 
confiées à IMNT par des fournisseurs, clients, 
partenaires financiers et autres relations d'affaires.
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Des principes à la pratique.
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Gouvernance & Mise en Œuvre

IMNT / 22

Un Code prend toute sa valeur lorsqu'il est intégré à la façon dont les 
transactions sont évaluées et exécutées.

01  SOURCER  Producteur • origine • opportunité

02  VÉRIFIER  KYC/KYB • sanctions • qualité • origine

03  STRUCTURER  Prix • conditions • approbations • contrôles

04  LIVRER   Logistique • douanes • registres

05  RÉEXAMINER  Suivi • exceptions • enseignements tirés

Une mise en œuvre efficace repose sur une 
gouvernance claire, des procédures, une formation, 
des registres de transaction et des voies d'escalade.

Le Code est complété par des politiques et 
procédures détaillées régissant les activités et 
transactions d'IMNT.

Ce Code constitue un cadre. Des contrôles doivent 
exister pour le soutenir.
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Sourcer de manière responsable. Négocier en toute transparence. 
Livrer avec intégrité.

Engagement

IMNT / 23

IMNT mène son activité de négoce de ressources naturelles avec discipline 
commerciale, sourcing responsable, transactions transparentes et relations à long 
terme.

Nous reconnaissons qu'un commerce responsable exige davantage que de bonnes 
intentions.

Cela exige :

• LA VÉRIFICATION
• LA RESPONSABILISATION
• LA DISCIPLINE
• L'AMÉLIORATION CONTINUE

Ce Code établit les principes qui guident la conduite d'IMNT.

APPROBATION DE LA DIRECTION

Ce Code a été formellement examiné et approuvé 
par la direction d'IMNT.

Sa mise en œuvre est soutenue par des politiques, 
procédures, formations, processus de diligence 
raisonnable, mécanismes de signalement et 
contrôles transactionnels appropriés.
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